
 
 

How to Achieve selling target. 

พัฒนาตนเองอย�างไร 
ให�สามารถทํายอดขายได�ทะลุเป�า 

 
หลกัการและเหตผุล 
 ในการขายสนิคา้ให้ไดนั้ �นจําเป็นต้องอาศยัความสมัพนัธ์ของ 3 สิ!งคอื สนิค้า ลูกค้า และผู้ขาย หากทั �ง 
3 สิ!งสมัพนัธ์กนั ยงัไงกข็ายของได ้แต่อุปสรรคในการขายส่วนใหญ่มกัจะมาจากผู้ขายเองที!ยงัมคีวามเข้าใจที!ไม่
เพียงพอเกี!ยวกับจุดขายของผลิตภัณฑ์ หลายองค์กรมักจะพบว่า พนักงานขาย เข้าใจ คุณลักษณะของ
ผลติภณัฑ์ แต่ไม่สามารถเชื!อมโยงเข้าหาจุดขายของผลติภณัฑ์ได ้ส่งผลให้การนําเสนอสินค้าไม่ตอบสนองกับ
ความต้องการของลูกคา้ทําให้ให้โอกาสในการขายน้อยลง และอกีปญัหาหนึ!งคอื พนักงานขายบางท่านยังมอง
ภาพกลุ่มลูกคา้ของตนเองไม่ออก จงึไม่สามารถหากลุ่มลูกคา้ใหม่ได้ด้วยตนเอง ส่งผลให้การขยายฐานลูกค้า 
ถูกจํากดัไปดว้ย ดงันั �นการพฒันาตนเองของพนักงานขายให้เกิดความเขา้ใจในธรรมชาติของงานขาย
จึงเรื"องจาํเป็นอยา่งยิ"ง เพราะเราเชื!อว่าการขายสนิคา้ดว้ยความเข้าใจ จะส่งผลให้เกดิความรูส้กึที!ดตี่อการขาย
และเมื!อเกดิความรูส้กึที!ดแีล้วจะส่งผลให้การทํางานขายมปีระสทิธภิาพมากขึ�นตามไปดว้ย 
 
วตัถปุระสงค์เชิงพฤติกรรม 

1. ผู้เข้าอบรมสามารถอธบิายจุดขายของสนิคา้ของทา่นได ้
2. ผู้เข้าอบรมสามารถหาลูกคา้กลุ่มเป้าหมายของไดอ้ย่างเป็นขั �นตอน 
3. ผู้เข้าอบรมสามารถนําเสนอสนิคา้ไดต้รงตามกลุ่มเป้าหมายที!สนิคา้กําหนด  
4. ผู้เข้าอบรมสามารถวางแผนการขายและการบรกิารหลงัการขายได้ 

 
หวัขอ้การอบรม 

1. ปลุกสญัชาตญาณนักขายในตวัคณุ 
2. วเิคราะห์อุปสรรคในการขายและแนวทางแก้ไข 
3. 3 สิ!งที!ควรรูใ้นงานขาย 
4. รูจ้กัจุดขายของตนเอง 
5. วเิคราะห์กลุ่มลูกคา้ของบรษิัท 
6. Professional Selling Step 
7. การวางแผนตดิตามผลการขายและบรกิารหลังการขาย 

 

ขอเชิญเข้าร่วมฝึกอบรมสัมมนาเชิงรุก หลกัสูตร 



รูปแบบการอบรมและข้อจาํกดัในการอบรม 
เน้นการใช้ประสบการณ์ในการทํางานและประสบการณ์ชวีติของผู้เข้าอบรม ผนวกเข้ากับเนื�อหาวิชาที!

เป็นภาคทฤษฎ ีเพื!อให้ไดผ้ลลพัธ์คอืการนําทฤษฎทีี!ไดร้บัไปใช้จรงิในสถานการณ์ที!พบ ทฤษฎหีรอื Model ที!ใช้
ในการอบรมเป็นรปูแบบ Model งา่ยๆ สะดวกต่อการจดจําและนําไปใช้ การอบรมนั �นเป็นเพียงการให้ความรู้
เพื!อความเข้าใจในกระบวนการต่างๆ และสามารถฝึกฝนไดใ้นเบื�องต้น วิทยากรทําหน้าที!ในการอํานวยความ
สะดวกในการเรยีนรูเ้ท่านั �นเพื!อให้ผู้เข้าอบรมเกดิการเรยีนรูด้ว้ยตนเอง หากจะให้ไดผ้ลที!ดเีลิศจําเป็นต้องอาศัย
การสนับสนุนจากองคก์รในการตดิตามความเปลี!ยนแปลงทางดา้นพฤตกิรรมของผู้เข้าอบรมควบคู่กนัไปดว้ย 
 

วิทยากร  อาจารยเ์อกภมิู  ฉัตรบรูพาชยั 
วฒิุการศึกษา ศลิปศาสตรมหาบณัฑติ การพฒันาทรพัยากรมนุษย ์มหาวทิยาลยัรามคําแหง 
ประสบการณ์ 
- พนกังานขายบตัรเครดติ และสนิเช ื!อส่วนบุคคล ซติี�แบงค ์
- หวัหน้าหน่วยตวัแทนประกนัชวีติ บรษิัท AIA จํากดั (มหาชน)  
- ผู้เช ี!ยวชาญการตรวจสอบและพฒันาระบบฝ่ายขาย บรษิัท เสรมิสุข จํากดั 
- วทิยากรภายใน บรษิัท ไทยเบฟเวอร์เรจ จํากดั (มหาชน) 
- ผู้ชว่ยผู้จดัการแผนก สรรหาและฝึกอบรม บรษิัท ฑติาราม คอนซลัติ�ง จํากดั 
- ผู้จดัการแผนกบุคคล บรษิทั เอเบิ�ล ทู จํากดั 
- ผู้เช ี!ยวชาญงานฝึกอบรม บรษิัท เงนิตดิล้อ  จํากดั 

 
กาํหนดการ วนัพุธที"  4 พฤศจิกายน 5678 บคุคลทั "วไป Z,\]] + _`Z = b,c`Z 

เวลา ]\.]]-cd.]] น. สมาชิก, โอนเงินก่อน  57 ต.ค. 5678 Z,e]] + _be = Z,`be 

สถานที" โรงแรมอะไรซ์  สขุมุวทิ ซ. _d 
สมคัร Z คนขึ�นไป ท่านละ Z,_]] Z,_]] + __b = Z,b_b 

สมคัร e คนขึ�นไป ท่านละ _,\]] _,\]] + _]Z = Z,c]Z 

 

หมายเหต ุ   – คา่ลงทะเบยีนเข้ารว่มสมัมนาสามารถนําไปลดหย่อนภาษีเงนิไดนิ้ตบิคุคลได ้588% 
                     – ราคารวมอาหารกลางวนั, เอกสารประกอบการสมัมนา, นํ�าชา, กาแฟ 
…………………………….. 

บรษิัท เคเอน็ซี เทรนนิ" ง เซ็นเตอร ์จํากดั 
34/289 หมู่บา้นไทยสมบรูณ์  2 หมู่ที! 2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  
โทร. 02-191-2509, 062-315-5283, 081-847-6341 โทรสาร ]_-\]Z-]]l] ต่อ e_lZ 

e-mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 

    

 

 

 

 



 

 

หลกัสูตร   How to Achieve selling target พฒันาตนเองอยา่งไรให้สามารถทํายอดขายได้ทะลุเป้า 
กาํหนดการ      วนัพุธที"  4  พฤศจิกายน 5678  เวลา 09.00-16.00 น. 
  โรงแรมอะไรซ์  สุขุมวทิ ซอย _d 

รายการค่าลงทะเบียน: 1 ท่าน ราคา + vat 7% ราคาหลังหัก ณ ที�จ่าย 

บคุคลทั�วไป � Z,\]] + _`Z = b,c`Z � b,c`Z – cc` = b,]ed 

สมาชกิ, โอนเงนิก่อน 57 ต.ค. 5678 � Z,e]] + _be = Z,`be � Z,`be - c]e = Z,db] 

 � สมคัร Z คนขึ�นไป ท่านละ Z,_]] 

Z,_]] + __b = S,T5T 

� Z,b_b - \d = Z,Z_l 

� สมคัร e คนขึ�นไป ท่านละ _,\]] 
_,\]] + _]Z = S,48S 

� Z,c]Z - l` = Z,]cd 

รายช่ือผู
เข
ารวมสัมมนา     
1. ................................................................................. ตําแหนง.......................................มือถือ....................................  
2. ................................................................................. ตําแหนง.......................................มือถือ.................................... 
3. ................................................................................. ตําแหนง.......................................มือถือ.................................... 
4. ................................................................................. ตําแหนง.......................................มือถือ.................................... 
5. ................................................................................. ตําแหนง.......................................มือถือ.................................... 
���� ที่อยู�เพื่อออกใบเสรจ็ :  (กรุณากรอกรายละเอียดให
ชัดเจนเพ่ือความถูกต
องในการออกใบเสร็จ)   

 

(บจก./บมจ./หจก./สวนบุคคล) ช่ือ...................................................เลขประจําตัวผู
เสียภาษี.......................................................
� สํานักงานใหญ  � สาขา.................เลขที่..................หมู................อาคาร/หมูบ
าน.......................................ช้ัน....................
ตรอก/ซอย.............................ถนน.................................แขวง/ตําบล.............................อําเภอ/เขต............................................ 
จังหวัด.......................................รหัสไปรษณีย8.........................โทรศัพท8.................................โทรสาร..........................................
ผู
ประสานงาน..............................................มือถือ....................................E-mail : ..................................................................... 
 

���� ประเภทธุรกจิ........................................................................................................................................................................... 
���� ต�องการหักภาษ ี ณ  ที่จ�ายหรือไม� � ต�องการ � ไม�ต�องการ 
 กรณีหักภาษี ณ ท่ีจ�าย 3%    ในนาม  บริษัท เคเอ็นซี เทรนนิ่ง เซน็เตอร�  จํากัด  เลขที่ 34/289 หมู�บ�านไทยสมบูรณ� 2   
                      หมู�ที่ 2  ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120 เลขประจําตัวผู�เสียภาษี  :  0135556000220 
 
โอนเงนิเข�าบญัชี :  บริษัท เคเอน็ซี เทรนนิ่ง เซ็นเตอร�  จํากัด   ประเภทบัญชี ออมทรัพย� 
          ธนาคารไทยพาณิชย�  สาขาเซียร�รังสิต    เลขที่บัญชี   364-236239-5 
                            ธนาคารกสิกรไทย สาขาฟ9วเจอร� พาร�ค รังสิต 2  เลขที่บัญชี  022-3-65013-9 
                       กรุณาแฟกซ�ใบลงทะเบียนหรือหลักฐานการโอนเงนิมาที่ โทรสาร 02-903-0080 ต�อ 5283 

 

ใบลงทะเบียนเขา้ร่วมอบรมสมัมนา 

บริษทั เคเอน็ซี เทรนนิ" ง เซ็นเตอร ์จาํกดั 
34/289 หมู่บา้นไทยสมบรูณ์  2 หมู่ที! 2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  
โทร. 02-191-2509, 062-315-5283, 081-847-6341 โทรสาร ]_-\]Z-]]l] ต่อ e_lZ 

e-mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 
 

……/………/……… 



 


